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INTRODUCCION A LA CONTRATACICN
INTERNACIONAL

Ante la progresiva complejidad e incremento de los litigios en 2l ambito de los negocias,
se hace imprescindible conocer y profundizar en el conocimiento de la cantratacion
internacional.

La trascendencia que en la practica del comercio internacional dehe tener el contrato
como instrumento insustituible en el trdfico mercantil, es cada dia mayor. Se debe
considerar como una herramienta de gestién comercial, de garantia, factor de prueba, vy

en definitiva de seguridad juridica.

Paralelamente, su eficacia y validez no reside tan sélo en su legalidad, sino que ademas, es
clave captar su esencia preventiva ante futuros litigios qgue panen en peligro las relaciones
comerciales, econdmicas, y tecnoldgicas entre las partes contratantes, a las gue tanto
racursos coma medios han dedicadao los operadores del comercio internacional.

Los costes ascciados a la resolucion de los litigios, dependeran del propio contrato
internacicnal, sin duda, segtin se opte por la via judicial o arbitral, o incluso vendran
dados de la propia estrategia negociadora. incorperar clausulas de mediacidn, o mixtas
con arbitraje, bien previa delimitacién de las distintas materias a que se refieran las
cuestiones a someter, o bien a la prelacion de la propia mediacion sobre el ulterior recurso
al arbitraje, serdn cuesticnes a tener presente como algo connatural gue coadyuva al
blindaje del contrato, maxime cuando éste tiene que navegar por &l agitado y compiejo

ertarnc internacional.

La pluralidad de leyes, unido a la diversidad de culturas juridicas, junto con la jungla de
normativa burocrdtica administrative aduanera, ademds de la inexistencia de un fuero
competente con alcance mundial, hacen que sea conveniente le selectiva utilizaciaon def

contrate complementado por [a cldusula del arbitraje.

Mo se debe de nlvidar que en el &mbito de la contratacién internacional es frecuente gque la
aplicacidn de las disposiciones de un ordenamiento juridico nacional dado, resulten
inadecuadas, ya que han sido concebidas para regular relaciones contractuales
basicamente domésticas gquedandose desnaturalizadas al aplicarse a modernas vy
cambiantes transacciones camerciales, todo ello sin perder de vista el marco juridica de

refarencia.
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pueden remitirse en bloque a las c¢itadas normas como complementoc de aguellas
exprasamente pactadas.

Por todo debemos concluir, que en las relacicnes internacionales, maxime en la toyuntura
vigente, resulta indispensable utilizar eficienternente el contrate internacional, verdadera
herramienta, que despliega sus multiples efectos comerciales, econémicos-financieros,
industriales, v tecnoldgicos. Hoy nadie discute la vital importancia que en la practica del
comercic exterior tiene el contrato internacional.

Saber negociarlo inteligentemente, por medio de la persuasién mas gue del simple
-convencimiento de la otra parte, saber identificar los eventuales factores de riesgos, para
evitar o al menos paliar sus efectos, por testadas vias extrajurisdiccionales, como la
mediacién vy el arbitraje mercantil son bases gue garantizaran el correcto desarrollo de los
negocios. Para ello estan las técnicas de negociacidn cuya practica hace mejorar y
consolidar [as relaciones comerciales en el ambito internacional.

LOS FUNDAMENTOS DE LA CONTRATACION
INTERNACIONAL '

En el dmbito de la contratacidn internacional, tal v como hemaos sefalade, es habitual que
la aplicacién de las disposiciones de un ordenamiento juridico nacicnal determinado,
rasulten del todo inadecuadas.

Se parte de la inexistencia de una fey de alcance universal con efecto erga omnes, gue
regule el comercio internacional. Desde MNaciones Unidas, per medio de su Comisidn de
Derechao Mercantil Internacional (CNUDMI / UNCITRAL) con su Ley Modeio de Arbitraje
Internacional, hasta el Instituto de Roma para la Unificacion de! Cerecho Privado con las
Convenciones UNIDROIT sobre contratos ifiternacionates de arrandamiente v de factoring,
exisren distintos acuerdos que constituyen un verdadero proceso unificader de la

legisiacion comparada.

En ias relaciones internacianalas, -va scan comerciales, financiaras, a t2enologicas- resulta
indispensable utilizar eficientemente el contrato internacional, come factor de garantia v
de seguridad juridica. La trascendencia que en la practica del comercio exterior debe tener
el confrato, como instrumente insustituible en el trafico mercantil internacional, es cada dia

mayar. Es un verdadero instrumento de gestion de las cperaciones.
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EJEMPLOS DE ALGUNAS CLAUSULAS TANTO GENERALES COMO ESPECIFICAL
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Duracién y extincién

El contrato de agencia podrd pactarse por tiempo determinado e indefinido. Si no se
hubiera fijado plazo, se entenderd pactado par tiempo indefinido.

Se extinguird por las siguientes causas;
= Cumplimiento del plazo pactade.
* Denuncia uniiateral de partle, mediante preaviso escrito, que pactaran las partes,
no siendo inferior al determinade por la Ley 12/1992 de 27 de mayo.
¢ Incumplimiento total o parcial de las obligacicnes legal ¢ contractualmente
establecidas.
s Declaracidn de concurso de cualguiera de las partes.
s Failecimiento del agente,
La Ley de 1992 determina un preaviso de un mes por cada afio de vigencia, conLn maximo

de seis, y de un mes para un contrato inferior a un afo.

Indemnizacicnes a la finalizacién del contrato

Dichas indemnizaciones, independientes, se recogen legalmente como derechos
irrenunciables del agente comercial en los articulos 28 y 29 de la Ley 12/92 reguladora del
contrato de agencia comercial en Esparfia (2n su desarrollo de la Directiva CEE 653/86

antericrmenta aludida).
a) Laindemnizacion por creacidn de clientela, se produce a la extincién daf contrate

de agencia, tanto por la captacion de nuevos clientes por parte cel agente, como
por el incremento de negocic propiciado por el agente con los clientes captados
anieriormente pér el principal. Iguaimente procede en el caso de muerte o
declaracion de fallecimiento del agenta comercial. En este caso, |os beneficiarios de

la indemnizacidn son los herederos del agenta comaercial.

La indermnizacién no podrd exceder, como maxima, del importe medio anual de las
remuneracioneas percibidas por al zgente durante los cinco dftimos anos del
contrato o durante toda la duracion del contrato si este fuera mfenor a cinco afos.

by Laindemnizacidn por dafios v periuicios a favor def agente procede a la extincion
del contrato de agencia, en el caso de rescisién anticipada del contrato de agencia

por parte del principal.
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La distribucién exclusiva en el derecho comunitario

En funcién de la distinta naturaleza y graduacion de ta autorizacion-concesion gque pueda
otorgar el fabricante-proveedor a su concesionario-distribuidor, para la comercializacion .
de sus mercancias en un territorio contractualmente delimitado, existen basicaments tres
modalidades de nombramiento:

+ Distribuidor exclusivo.

* Distribuidor principal.

s Distribuidor autorizado.

A) Distribuider exclusivo
En este tipo de nombramiento el distribuidor tiene el derecho exclusivo a la
comercializacién y reventa de los bienes y servicios del fabricante circunscrito en tiempe y

en espacio a lo pactade en el contrato. Para mantener esa situacion de exclusividad se
suele exigir al distribuidor unos objetivos minimos de compra.
Cuando la distribucion exclusiva tenga lugar en territorio de la UE v sea de aplicacicn &
Derecho de Competencia Comunitario los siguientaes pactos se considerardn nulos:
La imposicidon de precics en la reventa.

» | 05 repartos de mercados-territorios entre empresas competidoras.

. La limitacidn o control de la produccién, de cara a la distribucion.

» La opacidad de las condiciones comerciales.

No obstante, este principio juridico-comunitario de prohibiciones diversas, podra eximirse
en virtud de} Reglamento 1582/97.

En este Reglamento, se contempla la denominaca "exencion por categorias” a los
acuerdos de distribucion exclusiva, cuando se cumplan ciartas condiciones: -
» Las mercancias deben ser entregadas para su venta, R
s E} fabricante puede obligarse a no vender a otros distribuidores en el territorio
contractual otorgado al distribuidor exclusive.
s E| fabricante se compromete a no vender directamente a los consumidores finales
en el territorio cortractual. '
« El distribuidor puede obligarse a aprovisionarse en su totalidad cerca de dicho
suministrador. _ . '
s Pusden ponerse limitaciones al distribuidor respecto a vender productos de
competideres, adquirir cantidades minimas y asegurar un servicio post-venta,
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‘Resolution) constituyen una alternativa real y eficaz en el tratamiento de las posibles

divergencias que se susciten entre as partes, fomentanac asi, su resolucion amistosa.

£

Las opciones pasitles son:

Transaccion extrajudicial: acuerdo mediante el cual las partes, a traveés de
concesiones reciprocas, evitan un pleito o ponen fin al gue habia comenzado.
Por medio de la renegociacion las partes obtendran un arreglo amistoso.
Conciliacién: acto previo al litigio; las partes solicitan la intervencién de un
tercero, para lograr un arreglo que ponga fin a un conflicto. La propuesta del
conciliador carece de cardcter coercitivo legal, aungue vincula a las partes en los
términos pactados.

Mediacién: método de resolucién de conflictos privado y extrajudicial, al que
pueden acudir voluntariamente tanto personas fisicas como juridicas, para
intentar alcanzar, de mutuo acuerdo y por ellas mismas, un acuerdo satisfactorio
con la ayuda de un tercero neutral e imparcizl, que actlia como conductor.
Arbitraje: procedimiento nacido de la voluntad de las partes para la selucién da
cantroversias, surgidas en el marco de contratos y acuerdos, por el gue
renuncian acudir a los Tribunales de Justicia, y se comprometen 2 cumglis la
decisién o laudo, dictado por un tercere elegido de camun acuerdo por las
partes, o en su defecto, designado por la Corte o institucién arbitral a fa cual se

han sometido.

MEDIACION COMERCIAL INTERNACIONAL

La mediacién tiene un especial protagonismo oMo recurso y método extrajudicial de
conflictos en el dmbito del derecho privad'o. Los frecuentas conflictos en las operaciones
mercantiles y la necesidad de solucionarios con rapidez, eficacia, calidad, confidencialidad
y razonabilidad de costes, hacen de este mecanismo Jn poderoso y potencial instrumento.
Se logran scluciones consensuadas porque se ajustan a las necesidades de las partes, sin

embargo, se requiers uUn conocimiento generalizade de sus pesibilidades y limitaciones

para que la cultura de la mediacién se consolide como una alternativa real para las

empresas y para ef trafico comercial internacional.
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EL ARBITRAJE CCMERCIAL INTERNACIONAL

Hoy nadie discute que el arbitraje en el mundo de los negocios internacicnales es un
instrumento de gestién comercial, ademas de una herramienta estratégica de naturaleza

juridica, pero con efectos econdmicos y patrimoniales.

El proceso de internacionaiizacion de las empresas espaficlas es una realidad en constante
crecimiento. Sin embargo, hoy el coste del litigio no forma parte del escandalio de nuestre
exportador, salvo excepciones coniadisimas, Se debe de contemplar esta posible
contingencia a la hora de planificar una operacion, ya que el sometimiento a un foro
extranjero puede suponer un factor de riesgo adicional al puramente comercial y poner en

peligro tos esfuerzos del invarsor espafiol.
LExiste alguna alternativa viable y juridicamentevalida?

La irrupcidén del arbitraje en el ambitc de los negocios internacicnales se plantea para dar
respuesta a las necesidades de sus operadores, ¥ debe ser entendidoe hoy como un servicio
mas a las empresas y particularmente a los exportadores. Por ello es clave para las
empresas conccer esta via altemativa_ a la justicia tradicicnal, basada en criterics de
eficacia, profesionalidad, confidencialidad, seguridad juridica y economia, gue supone una
mayor rapidez en la resoiucicn de jos Iitigios con unos costes contenidos y previaments
conocidos por las partes: con arbltros expertos e indenendientes, con Ia ‘mentalidad propia
de los emprasarios, gue resueivan de forma agil v corfidencial el confhcto en cuestién, vy
teniendeo los laudos que dictan los arb:tros, la misma eficacia, validez vy firmeza gue una

sentencia judicial

Algunos emprasarios, muestran aun desinformacion sobre las __\_:_en_g_ajas del arbier
internacional, v al igual que ciertos abogadbs. mantienen reticencias, y hasta _oposicién al
arbitraje como viz de resoiumon de controversias, pero cada vez son mas [os gue

caomienzan a utilizar esta técnica, de forma selectNa en la contratacién internacional.
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