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OBLIGACIONES DEL VENDEDOR

Suministro de |la mercancia de confermidad

con ef contrate

El vendedor debe suministra la mercancia y la factura comercial,
0 su mensaje electrénico equivalente, de acuerdo con el contra-
to de compraventa, ast comoe cualguier ofra prueba de conformi-
dad gue pueda exigir el contrato. '

Licencias, autorizaciones y formalidades

El vendedor debe obtener, a su propio riesgo v expensas, cual-
quier licencia de exporlacicn u otra autorizacion oficial, asi como
cualesquiera ofros documentos v llevar a cabo, cluando sea
perfinente’, todos los ramites aduaneros necesarios para la
exportacion de la mercancia y para su transito por cualquier pafs.

Contiratos de transporte y seguro

a) Conirato de transporte

El vendedor debe contratar, por su propia cuenta, el ransporis
de ia mercancia al punto convenido, si lo hay, an el puerio de
desline convenido. Sino se acuerda un punto © no 1o determina
la practica, el vendedor puede elegir &l punio en el puerto de
deskino convenido gue mejor se adecus a su conveniencia.

by Contrato de seguro
MNinguna obligacidr’.

Entrega

El vendedor debe poner la mercancia a disposicion del cormpra-
dor a bordo del bugue, en el punie de descarga mencionads en
A3 a), del puerto de destino convenido, en la fecha o dentro del
periodo acordado, de modo gue puedan ser levantadas del
buque por medios de descarga apropiados a la naturaleza dela
mercancia.

AS Transmision de riesgos

El vendedor debe, con sujecion a las previsiones de BS, sopor
tar todos los riesgos de pérdida o dafio de la mercancia hasta el
memeanto en que haya sido entregada seqin A4,

Incoterms zooo

B 0BLIGACIONES DEL COMPRADOR

B1 Pago del precio

""" Ei comprador debe pagar el precio segun lo dispusstlo en el

contrato de compraventa

Licencias, autorizaciones y formalidades

El comprador debe oblener, a su propic riesgo y expansas, cual-
quier licencia de importacion u otra aulorizacian oficial y realizar,
cuando sea pertinente’, todos los trémites aduaneros necesarios
para fa importacion de la mercancia.

B3 cContratos de transporte y seguro
*  a) Conirato de transporte
MNinguna obligacion®,

" b) Contrato de seguro
- Ninguna obligacion.

B4 Recepcion de la entrega
o El comprador debe recibir fa entrega de la mercancia cuando se
haya entregado de acuerdo con Ad,

B5 Transmision de riesgos

¥ El comprador debe soportar iodos los riesgos de pérdida o dafio
de la metcancia desde el momento en gue haya sido enfregada
segun Ad. '

Bl comprador debe, sino da aviso con arreglo a BY, correr con
todos los riesgos de pérdida o dafio de la mercancia desde la
fecha acordada o desde la fecha de expiracion def periodo fija-
do para fa entrega, siempre que, no obstante, fa mercancia haya

sido debidamente determinada segun el contrato. es decir, cla-
ramante pussta aparte ¢ identificada de oG modo gomo la'tner-

cancia objeta del contrato. - i e e e e
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« entrega »

Es muy imporiante adverlir gue el térming “entrega” se usa’
terms en dos senticos diversos. De'uni lado, se emplea para determinar
en qué momento el vendedor ha cumnplido fa obligacién de entraga, que
esté especificada en las clausulas A4 de todos los incoterms. De otro,
el término "entrega” también se uliliza en el contexto de la abligacion del
comprador de recibir 0 aceplar la entrega de las mercancias, obligacién
que aparece en las cfausulas B4 de todos los Incoterms 2000, Utilizada
en este contexto, la palabra "entrega” significa, primero, que el com-
prador "acepta” conforme a la naturaleza de tos rminos “C™; que el
vendedor cumple sus obligaciones al cargar las mercancias vy, se-
gunda, gue el comprador esta cbligado a recibir las mercancias. La dl-
tima obligacion es importante para evitar los costes innecesarios de
almacenamiento de tas mercancias hasta su recepcion por el com-
prador. Asi, por ejemplo, en tos contratos CFR y CIF, el comprador tiene
gle aceptar la entrega de las mercancias y recibirlas de! porteador y si
no lo hace puede resultar obligado a pagar tos dafios at vendedor que
ha concertado el contrato de transporte con el porteador o, en caso
contraric, puede tener que pagar ios gastos de estadias que gravan las
mercancias a fin de que el transpartista se las entregue. Cuando se dice
en este contexto que el comprador debe “aceptar la enfrega’, no
significa que el comprador haya aceptade las mercancias como con-
formes al contrato de compraventa, sino solamente que ha aceptado
gue el vendedor ha cumptido su obligacion de entregar las mercancias
para la expedicién de acuerdo con el conlrato de transports, gue debia
concluir conforme a las clausulas A3 a} de ios términas "C”. Por lo tanto,
si el comprador al recibir las mercancias en destino considera gue no
son conforrmes a las estipulaciones del contrato de compraventa, podrd
oponer al vendedor cualguier defensa que le confieran el contrato de
compraventa y Ia ley aplicable, extremo que, como $& ha mencionado,
se halla completamente fuera def ambito de los Incoterms.

Donde ha sido conveniente, los incoterms 2000 han willizado la ex-
presion “poner la mercancia a dispesicion del comprador” cuando las
mercadarias se hallan al alcance det comprador en un lugar determina-
do. Debe darse a esa expresién el mismo significado que la frasg “en-
trega de las mercancias” utilizada en la Convencion de las Naciones
Unidas sobre los Contratos de Compraventa Internacional de Merca-
derias.

« usual =

La palabra “usual” aparece en diversos terminos, por ejemplo en EXW
en relacion al momento de entrega (A4) y en 10s tarminos “C” respecto
de los documentos que el vendedor esta obligado a proporcionar y del
contrato de transporte que el vendedor debe procurar (AB, A3). Puede
ser dificil, naturalmente, establecer con precision el significade del vo-
cablo “usual”. No obstante, en muchos casos, es posible identificar qué
hacen las perscnas normalmente en el trafico y esa practica senvira de
guia. En ese sentido, ta palabra “usual® es mucho mas Gt que la

expresion “razonable”, g exige una valoracion, no tanto segun al
mundo de la practica, siriii#e acuerdo al principio mas complejo de la
buena fe y del fratc correcto, aungue en aigunos casos podrd ser
necesario tomar una decision atendiendo a lo que cabe considerar
como “razonable”. Debido a esas razones, en los Incoterms general-
mente s¢ ha preferido et adjetivo "usual” af vocabio “razenable”

« cargas »

En relacion a la obligacion de despachar las mercancias para su
irmportacion, es fmportante determinar qué se entiende por “cargas”
que deben pagarse al importar las mercancias. En los incoterms 1990
se usd la expresidn "cargas oficiales exigibles a ia exportacion e
importacion de la mercancia” en DDP A8. En los Incoterms 2000 DDP
AB la palabra "oficial” se ha suprimido debido a que generaba cierta
incertidumbre al determinar sila carga era “oficial” o no. Con esa supre-
sion no se ha deseado ningun carmbio de caracter sustancial. Las “car-
gas” que deben pagarse son solo aguellas que son consecuencia ne-
cesaria de la importacién como tal y que deben satisfacerse de acuerdo
a la normativa aplicable sobre la importacién. No deben incluirse las
cargas adicionales impuestas por tas partes en el contrato en relacién
a la importacién, como las cargas por almacenaje no relacicnadas con
la obfigacién de despacho aduanero. Sin embargo, el cumplimiento de
esa obligacion puede generar algunos costes por la intervencién de
agentes de aduanas o transitarios si la parte que asume la abligacion
no efectia el trabajo por sf misma. '

« puertos », « lugares », « puntos »y« locales »

Er_1lcuanto al lugar en el que deben entregarse las mercancias, se han
uliiizado diferentes expresiones en los Incoterms. En los términos desti-
nados exclusivamente al transporte de mercancias por mar -como FAS,
FOB, CFR, CiF. DES y DEQ-, se han utitizado las expresiones “puerto de
embarque” y “puerto de destino”. En todos los demds casos se ha em-
pleado la palabra “lugar”. En algunos se ha considerado necesario
indicar también el “punto” dentro del puerta o fugar, pues puede in-
teresar al vendedor conocer no sélo que las mercancias deben entre-
garse en una area especifica como una ciudad, sino tambign & lugar
dentro de aquella drea donde debe ponerse fa mercancia a disposicién
dei_comprador, Los contratos de compraventa carecen frecuentemente
de informacion al respecto y por eso los Incoterms establecen que si no
se h;t estipulado ningin punto especifico dentro del lugar acordado, y
si gxmten varios punios posibles, el vendedor puede elegir aguel que
mejor se adectia a su interés (por ejemplo, véase FCA A4). Cuando el
punto de enirega es el “lugar” det vendedor se ha utilizado la expresion
"locales del vendedor” (FCA A4).

« hugue » y « nave »

En los términos destinados a ser usados en el fransporte de mercancias
por mar, las expresiones “buque” y “nave” se utiizan como siNGnImMos.
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